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ワンストップで歯科医院経営におけるリスク管理及び歯科医師個人のライフサポートを可能に 

生命保険・損害保険の取り扱いを開始 

 

株式会社メディカルネット（本社:東京都渋谷区、代表取締役会長 CEO：平川 大 以下、「当社」）は、

2024 年 12 月 15 日より、新たに生命保険および損害保険サービスの代理店事業を開始いたします。当社

は本サービスを活用し、開業時から開業後の歯科医院経営におけるリスク管理及び歯科医師個人のライ

フサポートをワンストップで提供することを可能にし、生活から歯科医師をサポートすることで、歯科医

師が歯科医療に専念できる環境を創り「⼝腔まわりから全⾝の健康を導き、元気で笑顔が溢れる世界を創

る」ことを実現いたします。 

 

歯科医療業界を取り巻く現状 

厚生労働省の「令和５（2023）年医療施設（動態）調査・病院報告の概況」によると、2023 年に「廃

止・休止」した歯科医院は全国で 2,492 軒あり、2007 年まで恒常的に「開設・再開」が「廃止・休止」

を上回っていたのが、2008 年以降では「廃止・休止」が「開設・再開」を上回る年が出てくるようにな

りました。一方で、厚生労働省の「令和 4（2022）年歯科疾患実態調査」によると、厚生労働省による歯

科⼝腔保健施策に加え、日本歯科医師会による歯周病対策の促進、ライフステージに応じた切れ目のない

歯科健診の充実・実現等を含めた、生活や療養を支えるための歯科⼝腔保健医療の提供体制の構築により

8020 達成率（80 歳まで 20 本以上の歯を保つ）は 51.6%まで向上しております。 

また、⼝腔の疾患はさまざまな全⾝疾患と関連していることが報告されており、⼝腔の健康状態は全⾝

的な健康状態と密接な関係があることから、⼝腔の健康状態を維持、改善するための歯科治療は、全⾝的

な健康状態の維持にとって欠かせないものと考えられております。 

そのような中においても歯科業界の競争は激しく、歯科医院が競合の多数いる状況で生き残っていく

ためには、診療面だけでなく人材採用・育成、院内環境の整備、経営の安定化など、「経営者」としての

スキルが求められております。 

厚生労働省の「令和４年（2022 年）医師・歯科医師・薬剤師統計の概況」によると、歯科医師は 50 歳

以上の割合が約 58％を占めております。日本は、諸外国に例をみないスピードで高齢化が進行しており、

それは歯科医師も例外ではありません。高齢が近づいた歯科医師は次の世代への承継をスムーズに進め

るため、引退を見据えたライフプランニングを行い、数年ごとに見直していく必要がありますが、診療の

みならず経営者としても忙しく、実行するのが困難な状況にあります。 

 



 

 

本サービス開始の背景 

このような歯科業界において、当社は「歯科医師が歯科医療に専念できる環境を創る」という目的のも

と、患者により良い歯科医療を提供していただくために歯科医師の先生方が診療に集中していただける

よう、治療以外の歯科医院経営に必要かつ重要な業務を担う「事務代行サービス」や、開業から集客、事

業承継までワンストップで行うことができる「開業支援サービス」「経営支援サービス」そして最終的な

出⼝である「M＆A・事業承継サービス」を展開しております。 

そのような中、当社はこれまで長く歯科医院の経営に関わってきた実績や経験から歯科医師個人のラ

イフスタイルサポートも必要だと感じ、歯科医師のプライベートに関する課題解決をサービス化いたし

ました。歯科医院の経営について詳しい当社だからこそ、定年のない開業医の悩みやライフスタイルに寄

り添い、多忙な歯科医師のために様々な提案・対応を行うことができます。 

本サービスの開始により、歯科医師の皆様の多様なリスクと経営環境に対応するため、専門的かつ包括

的な保険プランを提供することが可能になります。 

そして、歯科医師が歯科医療に専念できる環境を創ることで、「⼝腔まわりから全⾝の健康を導き、元

気で笑顔が溢れる世界を創る」という当社が目指す社会の実現にもつながっていくと考えております。 

 

提供保険サービスの概要 

〇生命保険- 

 

SOMPO ひまわり生命保険株式会社代理店           

主な商品                                          

・定期保険 

・医療保険 

・終⾝がん保険 

・収入保障保険 

 

〇損害保険- 

 

損保ジャパン代理店 

主な商品 

・医療機器補償 

・医療事故賠償責任保険 

・火災保険 

  



 

 

本サービスの主な特徴 

・歯科医師のライフスタイルに特化した設計 

・高度障害保険金の充実 

・医療従事者向けの特約オプション 

 

※なお、取扱商品は増加中であり、今後さらに拡充していく予定です。 

今後の展開 

多くの歯科医師はライフプランに関する相談をスムーズにできる環境がなく、保険や資産形成などを

ライフプランに関わる準備を効率的かつ効果的に取り入れることができておりません。それらをワンス

トップで行えるよう、カスタマイズされたサービスを構築し、提供していきたいと考えております。 

 

【株式会社メディカルネットについて】 

「インターネットを活用し 健康と生活の質を向上させることにより 笑顔を増やします。」をミッシ

ョンに掲げ、インターネットを活用した医療・生活関連情報サービスを提供。特に歯科医療分野において

は、生活者への歯科医療情報サービスの提供、歯科医療従事者への情報サービスの提供、歯科医療機関の

経営支援、歯科関連企業のマーケティング支援など歯科医療の総合ビジネス（プラットフォームビジネ

ス）を展開。 

 

<会社概要> 

◇本社所在地 ：〒151-0072 東京都渋谷区幡ヶ谷 1-34-14 宝ビル 3 階 

◇代表者 ：代表取締役会長 CEO 平川 大 

◇URL：https://www.medical-net.com 

◇ドクターサポートサービスサイト URL：https://medicalnet-support.com 

 

■報道関係者お問合せ先 

株式会社メディカルネット 

担当：メディカルプラットフォーム事業部 ドクターサポートグループ 石井、高橋 

TEL：03-5790-5263 

メール：d-support@medical-net.com 
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